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 Нередко, увлекаясь темой разговора, мы совсем забываем о культуре общения:
стараемся навязать собеседнику свою точку зрения по поводу темы разговора; не
пытаемся вникать в доводы, которые приводит наш визави, попросту его не слушаем; и,
наконец, стремясь заставить всех окружающих согласиться с нашим взглядом на вещи,
пренебрегаем речевым этикетом: перестаём следить за собственными словами.

      

По правилам культуры общения, категорически запрещено оказывать давление на
собеседника. Кроме того, что навязывать своё мнение – очень некрасиво, это ещё и
неэффективно. Ваша манера поведения, скорее всего, вызовет защитную реакцию
партнёра, и тогда Ваш разговор в лучшем случае просто не сложится.

  

Если Вы мало того, что не слушаете своего визави, да ещё и постоянно перебиваете его,
не позволяя договорить, знайте, Вы не просто демонстрируете отсутствие у себя
культуры речи, но и проявляете неуважение к личности собеседника, что характеризует
Вас отнюдь не с положительной стороны.

  

Умение слушать – непременная составляющая культуры общения. Если Вы проявляете
неподдельное внимание к мыслям и чувствам того, с кем говорите, если искренне
уважаете мнение своего визави, можете быть уверены в том, что Вы хороший
собеседник и людям приятно с Вами общаться. Умение слушать является залогом
Вашего успеха в любой жизненной ситуации и в любом обществе.

  

Если вы хотите пройти рентген дентальный  , то советую вам посетить сайт Dentaq.ru. Я
пользовался их услугами и остался очень доволен.
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Но как быть в том случае, когда Вы придерживаетесь правил культуры общения и
следуете речевому этикету, а Ваш собеседник, пренебрегая правилами хорошего тона,
пытается перетянуть Вас «на свою сторону»? Если Вам не нравится манера общения
Вашего визави или Вы не согласны с тем, в чём он Вас старается убедить, выразите
свою точку зрению, начав речь с этикетного клише: «Вам не кажется, что…».

  

Если во время разговора у Вас с собеседником завязался спор, в итоге которого Вы
осознали свою неправоту, по правилам культуры общения, Вы должны признать свою
ошибку. Не доводите ситуацию до конфликта.
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